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AWoher nehmen, wenn

nicht stehlen?

Finanzierungsmaoglichkeiten von
Seniorenvertretungen,

o d e rdie Kunst, Gunst zu
gewi nneni
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3 Hypothesen zum Erfolg

Fundraising gelingt am besten dann,

1 wenn die Bedeutung von Planung
und Kontrolle im Vordergrund
steht

1 wenn die Motivation der Beteiligten
gefordert wird

1 wenn auf die Fordererwinsche
durch alternative Moglichkeiten
Ihres Engagements eingegangen
wird.




